
ResumenResumen deldel proyectoproyecto :: Se observó que migrar al modelo de
servicios en internet era clave para diferenciarnos y dar el primer paso era
fundamental. Ser los primeros hoy nos ofrece acceso a un mercado de más de
$200 Mdd., Construimos la base el Buro de Identidad, y los servicios de
control de asistencia/multibiométricos.

ResultadosResultados obtenidosobtenidos:: Se empezó a comercializar el producto
principal. Se visualizó una mejora para ya dejar el producto en la nube, pero
ya se tiene entre los proyectos operando a la Afore más importante del país,
y a una de las universidades más grandes del país donde se aplicará el Buro
de Identidad.

ImpactosImpactos resultadoresultado deldel proyectoproyecto :: EL diferenciador que tenemos
ante la competencia nos está permitiendo acceder a un mercado mucho más
grande, con una oferta agresiva que permitirá ganar a la competencia. EL
ingreso recurrente generado de la solución en la nube será decisivo para el
crecimiento de los próximos años. Este mes Ingressio obtuvo el
reconocimiento de la marca preferida de soluciones biométricas para ser
comercializada por el canal de distribución en México

Monto otorgado: $ 2,912.130.00____________

Costo total del proyecto: $ 5,897,867.00____

Clave: ECO2010C01144510_____________

Entidad federativa: Distrito Federal______

Tamaño de la empresa: _Pequeña_________

Sector: _Farmacéuctica / Salud___________

fit
ondo de innovación tecnológica

SE CONACYT

NombreNombre de la empresa :de la empresa : “INGRESSIO MEXICO, S.A. DE C.V. ___

TítuloTítulo deldel proyectoproyecto : INVESTIGACIÓN Y DESARROOLLO
TEGNÓLOGIOCO DE PRODUCTOS BIMETRICOS______________________
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Mercado:

Ventas derivadas del proyecto: $3,000,000 primer año____

Ventas estimadas de la empresa: _$13,000,0000.00_________

Patentes derivadas del proyecto : ___0 (3 derechos autor)_

Empleos generados: ___9___ Totales ____31_____Actuales

Instituciones con las que tiene vinculación: UAQ Y ITAM

Indicadores de ImpactoIndicadores de Impacto:

Principales competidoresPrincipales competidores::

••KronosKronos

••TRESS, Human Factor,TRESS, Human Factor, OnTheMinuteOnTheMinute

••Biometría Aplicada,Biometría Aplicada, MainbitMainbit

Ventajas competitivas/comparativasVentajas competitivas/comparativas::

••Solución en la nube gratis para empresas menores a 20Solución en la nube gratis para empresas menores a 20
personas y competitiva para empresas mayores; con verticalespersonas y competitiva para empresas mayores; con verticales
para salud y educación con opciónpara salud y educación con opción mutibiométricamutibiométrica

••Canal de distribución nacional (mayoristas y distribuidores)Canal de distribución nacional (mayoristas y distribuidores)

••Relación sólida con proveedores globales y exclusividad en unaRelación sólida con proveedores globales y exclusividad en una
marca de biometríamarca de biometría

Enfoque principal del proyectoEnfoque principal del proyecto:

Nuevo producto/ Servicio

Sustitución de importaciones

Competitividad

Nuevos Negocios

Nacional Exportación
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